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UN'AREA PROTAGONISTA A LIVELLO CONTINENTALE

I1 mondo del vino
oltre ’Europa

i traguardi in Cina
ed Estremo Oriente

Nel Veneto e in Friuli boom delle superfici coltivate a vite
Catarin (Consorzio Pinot grigio): «La chiave & diversificare»

MAURIZIO CESCON
sperti, produttoriecul-
tori del vino scrutano
Porizzonte. Che anna-
ta sara, il 2019, per

bianchierossidi puntadel Nor-
dest? Come andranno i princi-
palimercatiesteri, sempreinfi-
brillazione causa tensioni in-
ternazionali? Ela domandain-
terna riprendera vigore? Qua-
le vitigno potrafarsilargoeim-
porsidefinitivamente? La stra-
da del biologico dara i frutti
sperati? E i vitigni resistend
che qualche aziendaimportan-
te, tra Friuli e Veneto, comin-
cia a coltivare? Molta la carne
al fuoco, quindi, in un settore
in forte evoluzione ma che con-
tinua a dare soddisfazioni in
termini di numert.

LECIFRE DELNORDEST

Veneto e Friuli hanno fatto re-

gistrareun boom per quantori-

guarda la superficie vitata. In

Fvgoggisono dedicatiai vigne-

ti ben 26.102 ettari con un in-

crementodi1.240 ettari rispet-
to all'anno precedente, in Ve-

neto si arriva addirittura a 89

mila conun aumento dioltre 3

mila. Il Trentino é stabile con i

suoi 10.205 ettari. Prosecco e

Pinot grigio, le due grandi Doc

del Triveneto, fanno la parte

delleone. Il Veneto ¢ la secon-
daregione vinicolad’Italiacon

il 14% di superficie subito do-

po la Sicilia (15%), mentre il

Friuli Venezia Giulia rappre-
senta il 4% alla pari di Sarde-
gnae Campania. Trale Igp piti
imbottigliate troviamo il Pinot
grigio delle Venezie (1,1 milio-
ni di ettolitri, vale a dire 158
milioni di bottiglie), mentre
trale Dopil Prosecco sbaraglia
tutti gli altri vini concorrenti
con 3,3 milioni di ettolitri e ol-
tre 450 milioni di bottiglie. 1l
Soave si ferma a 51 milioni di
bottiglie, il Valpolicella a 19, il
Lugana a 16. [ principali Paesi
di esportazione per le etichet-
te del Nordest sono Stati Uniti,
Germania e Regno Unito. La
Cina¢lascommessa peril futu-
ro, tutta ancora da scrivere.
LETENDENZE

«Abbiamo situazioni differen-
ziate tra Prosecco, Pinot gri-
gio, autoctoni come Valpolicel-
la, Soave o Friulano e gliinter-
nazionali», dice Giuseppe Ca-
tarin, direttore del Consorzio
delle Venezie del Pinot grigio,
un tecnico che ha sottomanoil
polso della situazione. «Per lo
spumante che sta caratteriz-
zando questi anni di boom - di-
ce - lasituazione é stabile, tran-
quilla, sia dal puntodivistadel-
la produzione che delle vendi-
te, che per il momento non
hanno risentito delle tensioni
sui dazi o sulla Brexit. Riguar-
do il Pinot grigio possiamo af-
fermare che la produzione ¢
quella necessaria e sufficiente

per concludere la campagna
2018. Gli altri vini hanno subi-
to una situazione depressiva
in vendemmia, per la grande
produzione di bianchi e rossi
che sono finiti in enormi quan-
tita nel mercato all'ingrosso,
indebolendo cosiil prezzo fina-
le del prodotto. Gli autoctoni
rappresentanoinvece realtadi
grande qualita, quasi di nic-
chia, per mercati specializzati
e tutto sommato non risento-
no delle tensioni sui costi. 11
Nordestormaié diventatouna
delle aree pil vaste d'Europa
per la viticoltura. C¢ tutta la
gamma, c'e tutto quello che
serve per produrre viniche por-
tano il segno del territorio, la
cultura, latradizione ela gran-
de qualita»,
LEPREVISIONIPERIL2019
«Daquanto possiamo capire in
questo momento - spiega anco-
ra il direttore del Consorzio
delle Venezie - sara un’annata
di produzione quantitativa
buona, almeno dai segnali che
riceviamo. C'é stata tanta ac-
qua, fino a poco tempo fa, ma
non dovrebbe aver compro-
messo la crescita della vite.
Adesso vediamo se avremo
un'estate siccitosa, per il mo-
mento come temperature sia-
mo nelle medie del periodo.
Nei vigneti la situazione é sta-
ta controllata attentamente,
lapioggiaharesodifficilelage-

stione, ma chi lavora in vigna
ormai ha un bagaglio di espe-
Tienze e conoscenze molto ele-
vatoe sa fronteggiare i proble-
mi. Forse potrebbero soffrire
un po’ di pitt le coltivazioni
bio, ma é tutto da vedere».
VENDITEALL’ESTERO
«Lexport - continua Catarin- &
la grande fortuna del nostro
territorio. Aftualmente non
c'e quasi pill un mercato stabi-
le, viste le tensioniin giro peril
mondo. Per questo noi cerchia-
mo nuovi shocchi, la caratteri-
stica dei produttori veneti,
trentini e friulani & quella di
nonstare maifermi e fannobe-
ne.Laparolad’ordine ¢ diversi-
ficare, affrontare i competitor
con serieta e senza paura. Un
presidioimportante restal’Eu-
ropa, con la Germania e i Paesi
del Nord, ma anche la Russia.
Poinaturalmente gli Stati Uni-
ti e il Canada. Oltre alla Cina
sono interessanti I'Estremo
Oriente e il Sudest asiatico: al-
cuni mercati fanno fare nume-
ri, altri soddisfano situazioni
particolari».

ILFUTURO

«Tra gli autoctoni - conclude
Catarin-laRibolla gialla friula-
na & sempre in fase di lancio.
Credo che gli amici viticoltori
del Friuli sapranno coglierne
'opportunita e lavorare per la
tutela. E un bel jolly da gioca-
re, e unvinoidentitario, se ver-
ra creato un veicolo di promo-
zione adatto, ci saranno otti-
me prospettiver. —
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